y aveng de les noves tecnologies
de les comunicacions és una

de les bases de la nova econo-

mia, si és que encara existeix,
o fins i tot va existir. Pero perque I'es-
mentat aveng sigui important cal asse-
gurar-se que la xarxa de cables de la
vella economia (les telefoniques tradi-
cionals) estigui adequadament regula-
da i que la competéncia s’installi al
sector. La regulacié és necessaria, ja que
I'anomenat bucle local (per entendre’ns,
els cables que solquen el terra de les
nostres ciutats i les parets de les nostres
cases) genera un monopoli natural; els
costos mitjans de realitzar una trucada
addicional s6n sempre decreixents, co-
sa que implica que el més eficient és
mantenir un dnic bucle i no que cada
nova empresa construeixi la seva pro-
pia xarxa. Aquest monopoli, si no esti-
gués regulat, podria abusar dels consu-
midors, al ser I'Gnic proveidor, i carre-
gar unes tarifes molt elevades. Per
aquest motiu, els governs imposen res-
triccions sobre les tarifes que es poden
carregar als usuaris.
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En el cas de Telefénica, com en
molts altres casos, la regulacié consis-
teix en un price cap, que és simplement
un limit maxim per a les tarifes. Fa
quatre anys es va determinar quina
seria la reduccié de preus anual que
hauria aplicar-se a I'esmentat maxim.
La justificacié d’aquesta reducci6é de
preus és la millora en la productivitat
de I'empresa un cop privatitzada i en
competencia amb altres empreses.
L’any 2002, els preus maxims haurien
de baixar un 6%, i el 2003, un 2%.

No obstant, qualsevol regulacié ha
de tenir com a restriccié que no su-
posi la fallida de I’empresa regulada
perqué els preus maxims siguin infe-
riors als costos. Aquest és precisament
I'argument emprat pel ministeri de

Ciencia i Tecnologia per justificar que
si es manté la reducci6 de tarifes per
al 2003 s’hauria de permetre a Tele-
fonica augmentar la quota d’abona-
ment. D’aquesta manera, aparent-
ment, es compleix el limit maxim,
sempre que no n’inclogui la quota
d’abonament.

No obstant, el ministeri d’Economia
no ho veu tan clar. Rato ja té prou
problemes per controlar la inflacio
sense necesitat que li pugin les quotes
d’abonament.

D’altra banda el sentit comu ens fa
preguntar-nos pel motiu que podria
causar els problemes de Telefénica:
¢s6n realment les tarifes tan baixes
que estan per sota dels costos o son les
aventures empresarials en qué es va

embarcar (vegeu entre elles la parti-
cipacié en diverses subhastes d’'UMTS
a Europa o la compra de mitjans de
comunicacio) les causants dels nime-
ros vermells? Fa una setmana El Corte
Inglés va anunciar que competiria en
telefonia fixa amb una rebaixa del
15% a les tarifes. Una de dues: o els
dirigents d’El Corte Inglés s’han tor-
nat bojos, cosa que no crec, o les tari-
fes actuals de Telefénica serien sufici-
ents per fer front als costos.

D’aquesta manera el dilema que es
planteja és semblant al d’altres paisos
amb telefoniques molt endeutades i en
numeros vermells. A Franca el minis-
teri de Finances es decanta per una
macroampliacié i a Alemanya el go-
vern vol evitar la fallida de Mobilcom
donant garanties crediticies. El minis-
teri de Ciencia i Tecnologia sembla
haver adoptat la decisi6 de fer-ho d’u-
na altra manera. Si prospera la seva
proposta I'antic monopoli public po-
dra apujar les quotes d’abonament. Al
final els que paguen sén els mateixos:
els contribuents/usuaris.




